
Vill du veta mer?  
Tala med din säljkontakt 
på Tech-Data redan idag

En hybridmolnlösning med samma fördelar som publika 
moln men med säkerhet och kontroll som IT on-prem

Betalning efter förbrukning – kostnadseffektivt, korrekt 
och flexibelt  

En förbrukningsbaserad lösning där användaren kan 
skala upp och skala ned efter behov och hantera sin IT 
på egna villkor

Vad är HPE GreenLake?

Tidskrävande och kostsam drift av komplex 
IT-infrastruktur

Ineffektiv hantering

Känslan att befintlig driftshantering begränsar tillväxt 
och utveckling

Brist på IT-resurser

Vilka problem kan GreenLake lösa?

Bli bättre på att sälja 
in konsumtions-IT med 
HPE GreenLake
En snabbguide med allt du behöver veta för att sälja in 
konsumtionslösningen HPE GreenLake hos dina kunder.

Hur går installationen till? Installationsservicen från HPE ingår i vårt HPE GreenLake-paket. Därefter installeras 
HPE GreenLake-mjukvaran av UDM inom 30 dagar.

Hur lång tid tar implementeringen? I allmänhet lika lång tid som vid ett traditionellt CAPEX-inköp.

Var kan jag få reda på hur mycket jag förbrukat? HPE GreenLake har en portal med konsumtionsanalys som visar 
förbrukningsnivå direkt från HPE med uppdateringar från UDM.

Hur fungerar betalning efter förbrukning? HPE planerar behovet med framförhållning så att det alltid finns en kapacitetsbuffert 
i datacentret. Detta minskar risken för köp av överkapacitet samt eliminerar nedtid och prestandaproblem i händelse av 
underkapacitet.

Vilka fördelar har jag med HPE GreenLake? Ja, kapital frigörs till investeringar i innovation och utveckling. 
Med HPE GreenLake får man extra kapacitet på några minuter, inte om några månader, och man betalar bara för 
sin faktiska förbrukning (efter en viss miniminivå).

Vilka frågor om HPE GreenLake kommer jag att kunna få?

Molnlik upplevelse men med samma säkerhet och kontroll som IT on-prem

Tillgång till HPE Pointnext-experter som hjälper till att planera, installera och hantera lösningen

Skalbarhet för framtida behov med HPE GreenLake Flex Capacity, vilket sparar in 20–33 % på köp av överkapacitet

Kostnadseffektivitet utan dyra up-front investeringar

HPE GreenLake Central för en komplett och transparant överblick av förbrukningen

Samma säkerhet och integritet som infrastruktur on-prem

Möjligheten att hantera sin IT på egna villkor

Vilka är de främsta säljargumenten för HPE GreenLake?

StreamOne som ger tillgång till andra molnlösningar som AWS, Azure och Google

Bättre ROI från Tech Data till partner och slutanvändare

Tech-as-a-Service som erbjuder ett stort antal tjänster från Tech Data mot månadsbetalning

Varför ska man välja Tech Data för HPE GreenLake?


